
地域密着型金融の取組事例（平成 27年度） 

担い手の経営のライフステージに応じた支援 

タイトル 経営実態に即した与信対応 ＪＡ名 ＪＡバンク群馬 （群馬県） 

１ 動機 

（経緯） 

 農業法人とのリレーション構築・取引拡大を目的に、農業法人に対する積極的

な訪問活動を行っています。 

２ 概要  農業法人への定期的な訪問を通じて、農業者のニーズを汲み取り、与信対応の

ほか、セミナーの開催やアグリウェブの紹介等のサポートを行っています。 

３ 成果 

（効果） 

平成 27年度は、農業法人７先と新規取引を行うことになりました。 

資金需要は農地取得のための設備資金や、運転資金など様々で、それぞれの経

営実態に即した与信対応を行っています。 

４ 今後の

予定（課題） 

平成 28年度においても、農業法人への積極的な訪問活動を実施しており、数社

との新規取引が実現しています。 

引き続き、農業法人との更なるリレーション構築を目指して、ＪＡとも連携し

農業法人のニーズに応えていけるよう取組みを進めていきます。 

 【訪問資材】 


